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Gemeinsam mehr Sicherheit und glinstigere Pramien

15 Jahre vergehen schneller, als man denkt. Betrachtet man riick-
blickend die einzelnen Jahre, so erkennt man, welche Vorgénge wichtig
fir unsere positive Entwicklung als rpc waren.

Das jetzt 15jahrige Bestehen des Verbandskonzeptes fir die ganzheit-
liche Absicherung der Nieren- und Dialysezentren in Deutschland ist ein
Beweis dafiir, was Gemeinsamkeit bewirken kann.

In diesen Jahren sammelten wir Erfahrungen
gemeinsam mit Dialysezentren, dem Ver-
band und Versicherungsunternehmen und @
eigneten uns ein groRes Spezialwissen fiir
diesen medizinischen Bereich an. Dieses
Wissen kommt allen Kunden zugute. Wir \
stellen bei Vergleichen mit bestehenden Ver- ‘
sicherungspolicen immer wieder fest, dass
oft gravierende Deckungsliicken, Doppelab- ‘

sicherungen und Unubersichtlichkeiten bestehen.

Der auf Verbandsebene mégliche offene Informationsaustausch bezlig-
lich der Absicherung fiihrt zu mehr Sicherheit fir alle Kunden. Die Mdg-
lichkeit von Rahmenvertragen mit Versicherungsunternehmen schafft

fur alle Kunden guinstigere Pramien. So stellt die rpc als unabhangiger
Versicherungsmakler die Kundenzufriedenheit und die Fairness fiir alle
Kunden in den Vordergrund.

Was vor 15 Jahren mit einigen Nieren- und Dialysezentren auf Initiati-
ve der NephroNet AG begann und Uber die Jahre zu einem wichtigen
Konzept reifte, wird sich auch in den nachsten Jahren zum Vorteil der
Kunden weiter entwickeln. Im vergangenen Jahr sind wir mit Griindung
der ,rpc-Vorsorgekonzept GmbH & Co. KG* einen wichtigen Schritt ge-

‘ gangen fur noch mehr Sicherheit und weitere Mdglichkeiten im Sinn der

Kundenzufriedenheit.
Die positiven Riickmeldungen aus Verbands- und Kundenkreisen besta-
tigen uns, auf diesem Weg weiterzugehen.

Sofern Sie noch nicht die Vorteile des Verbandskonzepts fiir Nieren- und
Dialysezentren als Absicherung nutzen, sprechen Sie uns an. Wir erstel-
len kostenlos ein Angebot und einen Vergleich.

Zur Vorabinformation: www.rpc-vorsorgekonzepte.de

Sicherheit, Ubersicht und Pramienvorteile auch im privaten Bereich

Erweiterung unserer Serviceleistungen:

Kostenlose Analyse, Beratung und Betreuung Ihrer privaten Versiche-
rungen. Nutzen Sie eine unabhangige Beratung und die Stellung eines
Maklers gegeniiber den Versicherungsunternehmen.

Sie kennen es evtl. auch: private Versicherungen
werden abgeschlossen und abgelegt. Bei Ihren Di-
alysezentren erhalten Sie jahrlich die Anderungs-
fragebdgen, die Sie zuriicksenden miissen — nicht
so bei lhren Privatvertragen. Anderungen miissen
Sie von sich aus anzeigen, ansonsten entstehen
Deckungsluicken, Unterversicherung, Doppelver-
sicherungen oder sogar der Wegfall des Versiche-
rungsschutzes.

Ihr Vertrauen schenken Sie uns bereits seit
Jahren und nutzen fiir Ihre Dialysezentren die Vorzige der Verbandslo-
sungen, um aktuell und gut versichert zu sein. Dieses Vertrauen schen-

ken immer mehr Arzte uns auch im privaten Versicherungsbereich. Die
aktuellen Referenzen (s.u.) sprechen fiir sich.

Nach einer detaillierten Aufnahme des von lhnen gewiinschten Ver-
sicherungsschutzes (Analysebogen) vergleichen wir diesen mit dem
Stand Ihrer aktuellen Versicherungen. Hierbei er-
geben sich fast immer Diskrepanzen. Diese zei-
gen wir lhnen im Detail auf und geben konkrete
Empfehlungen. Ausarbeitungen und neutrale Ver-
gleiche helfen lhnen bei der Entscheidung. Uber
. Rahmenvertrdge ergeben sich haufig erhebliche
Einsparungs- oder Verbesserungsmdglichkeiten.

Empfehlung: Testen Sie uns - rufen Sie uns an
oder senden uns ein Fax bzw. eine Email.
Wir freuen uns auf weiterfiihrende Gesprache mit Ihnen.

So auBern sich unsere Kunden

Einige Ausziige aus schriftlichen Referenzen unserer Kunden
Auf Wunsch stellen wir die Originalschreiben gerne zur Verfiigung.

.. bei uns stand eine Neuorganisation unserer Praxis-Versicherungen
an, mit der ich nach positiven Erfahrungsberichten anderer Kollegen und
dem Wissen Uber ein spezielles Dialysekonzept der Firma rpc-Vorsorge-
konzepte GmbH & Co KG diese beauftragte, mit der wir schon langer
im Bereich der betrieblichen Altersvorsorge mit groRer Zufriedenheit
zusammenarbeiten. ...

.. die Risikoabdeckung beinhaltete von Anfang an einige wichtige Be-
sonderheiten von Dialysezentren, die friiher erst in miihevoller Kleinar-
beit mit den Versicherern geklart werden mussten ...
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... bei gleicher bzw teilweise besserer Absicherung stellten sich die Ver-
sicherungspramien um einiges niedriger als bei unseren Vorversicherern
heraus ...

.. im Verlauf der Zusammenarbeit klappt bisher immer alles reibungs-
los, so dass ich mich im Jahr 2016 auch entschloss, meine privaten
Versicherungsangelegenheiten [...] betreuen und verwalten zu lassen.
Auch hier méchte ich betonen, dass ich mich sehr gut betreut fiihle, mein
privater Versicherungsschutz fiir mich optimal zusammengestellt wurde
und jetzt in sehr professioneller und menschlich angenehmer Weise ver-
waltet wird ...
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15 Punkte, warum Sie in diesem Jahr wechseln sollten

Sicherheit (zu glinstigen Preisen)
zufriedene Kollegen - Referenzen sagen mehr als jede
Werbung
Aktualitat - Erfahrungen aller teilnehmenden Verbands-
partner fliefien in die Versicherungskonzepte der rpc/
Risikoeinschliisse - Besonderheiten in Dialysezentren
sind abgesichert
Goldene Regel (Neuwertentschadigung) - anstatt eines
versteckten Zeitwertvorbehaltes
Pramienstabilitat - Schadenausgleich durch die Verbandsldsung

Weitere Vorteile (kostenlos)
0 Ubersichtlichkeit - Zusammengefasste Policen und
aufeinander abgestimmte Hauptfalligkeiten
0 Rabatte - Sonderkonzepte speziell fiir Arzte und entsprechende

Gruppenrabatte

0 Unterstiitzung - Hilfe bei Unstimmigkeiten im Schadensfall
(direkte Kontakte zu zahlreichen Vorstanden der
Versicherungsgesellschaften)
Lernendes System - automatische Verbesserungen auch fiir
bestehende Vertrage

Extra Service (kostenlos)
0 Zusammenarbeit mit lhrem Steuerberater, falls dies

gewdiinscht wird
Uberwachung der Falligkeits- und Kindigungsfristen Ihrer
Altvertrage
Ausarbeitung zu unterschiedlichen Absicherungsthemen
Information zum Personalmanagement
Vortragsveranstaltungen zu aktuellen Themen
Vortrage mit Diskussion bei Ihren Kollegentreffen
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rpc Vor Ort

Fachvortrag ,Pflegegesetzgebung und Auswirkungen*

Dieser wurde in Kassel von unseren Kunden gut besucht. Herr Schuhma-
cher fiihrte sehr versiert aus, welche Konsequenzen die neuen Pflegegrade
haben.

Die Kommunen wirden starker durch das PSG Ill in die Verantwortung fiir
die Infrastruktur genom-
men. Er regte an, dass
die Kommunen zusam-
men mit den behandeln-
den Arzten Patienten
eine Prifung des Pfle-
gegrades empfehlen. Bei
einer ambulanten Pflege
vor Ort konnten die Kom-
munen ihre Sozialausga-
ben senken. Insgesamt
werde es zu ganz neuen
Strukturen im Bereich der
Pflege kommen.

Im SGB V (und nicht im Pflegegesetz) werde die Beforderung von Pflegebe-
durftigen geregelt. Bei medizinischer Notwendigkeit kdnne der behandelnde
Arzt einen Beforderungsschein ausstellen, den die Taxifahrer direkt mit der
Krankenkasse abrechnen kdnnen.

Unterlagen zum Vortrag fordern Sie bitte bei uns an. Gern kénnen Sie direkt
Fragen per Email an Herrn Schuhmacher stellen: gsch50@me.com

Hartmut Niederle-Renken (Ii.) begriisst Gerhard Schuhma-
cher, Berater der Bundesregierung, Vorstand der Caritas
und Beirat des Medizinischen Dienstes.

Nephrologisches Jahresgesprach

Samstag, 18.11.2017

Wir sind ,Vor Ort* in Mannheim

vereinbaren Sie rechtzeitig einen Termin Verhand
Deutsche
Nierenzentren

el

12 Bausteine fiir Sicherheit und Mitarbeiterbindung

Vorsorge-Unternehmen

Berufs-, Betriebshaftpflicht
A mit Familienhaftpflicht
fir Inhaber, Arzte

Vorsorge-Arzte

Personliche Risiken fiir Ihr
Dialysezentrum und Ihre Familie

Vorsorge-Mitarbeiter

Betriebliche Altersvorsorge,
Kollektivvertrage, Einzelberatung

B Inhalts-, Betriebsunterbrechungs-, Vermbgenswerte, Sachvermdgen, Betriebliche
und Elektronikversicherung Allriskdeckung Krankenversicherung
Rechtsschutzversicherung Kapitalanlagen und Gruppen-
inklusive Vertragsrechtsschutz Vermdgensaufbau Unfallversicherung
D Betriebliche Private Betriebliche
Immobilien Immobilien Mitarbeiter-Card

www.rpc-vorsorgekonzepte.de

Tel.: 056347 - 94 968 69 und 02802 - 94 77 833

rpc - Vorsorge-Brief

Ausgabe 04/2017

Seite 2



Ausgabe 04/2017

Was ware ein Unternehmen ohne attraktive Partner

Nutzen Sie lhre Vorteile durch kompetente und fachkundige Partner mit Spezialkenntnissen und -produkten!

Die Welt wird immer komplexer und untibersichtlicher — dies gilt auch oder besonders fiir den Versicherungsbereich. Einige Versicherungsgesell-
schaften haben sich aus diesem Grunde auf bestimmte Absicherungssegmente konzentriert und ihre jahrelangen Erfahrungen in die kontinuier-
liche Optimierung der Versicherungsprodukte einflieRen lassen.
Ihre Vorteile in der Zusammenarbeit mit der rpc liegen - neben deren Unabhéngigkeit - in den seit 2002 erworbenen Spezialkenntnissen und den
Kooperationen mit weiteren Spezialisten im Absicherungsbereich.

oﬂa sler Partner der

Versicherungen esten Slunde

Die Basler-Versicherung ist Partner des Ver-
sicherungskonzeptes fiir Dialysezentren seit
der ersten Stunde. Die Uber 15 Jahre immer
weiterentwickelten Policen werden innerhalb
der Branche ,Nieren- und Dialysezentren*
ausschlieBlich Uber die ,rpc-Vorsorgekonzepte
GmbH & Co. KG* angeboten.

Im Sachversicherungsbereich betreuen wir die
rpc -Kunden ganzheitlich fiir Inhalts-, Betriebs-
unterbrechnungs-, Elektronikschaden sowie
fur die betriebliche und private Haftpflicht.
Bereits zu Beginn der Zusammenarbeit analy-
sieren wir neue Kunden auf mégliche wichtige
Sicherheitsliicken.

den Riicken frei
Bei einer rechtlichen
Auseinandersetzung kénnen schnell Kosten in
Hohe von mehreren Tausend Euro entstehen.
Zusatzlich kostet der Rechtsstreit Nerven, die
gerade Arzte fiir lhren Job bendtigen. Zu den
Leistungshighlights zahlen unter anderem...
0 Der Rechtsschutz bei vertraglichen
Auseinandersetzungen
0 Der Regress-Rechtsschutz im Rahmen des
Sozial-Rechtsschutzes
0 Der Reputations-Service, wenn z.B. Pati-
enten im Internet bdswillige Kommentare
zur Leistung des Arztes abgeben
Besonders gefahrlich sind fiir niedergelassene
Arzte jedoch strafrechtiiche Auseinanderset-
zungen - ob wegen eines Behandlungsfehlers,
angeblicher unterlassener Hilfeleistung oder
eines VerstoRes gegen die Verschwiegen-
heitspflicht.

MROLAN D Roland halt

. Kolner Pensionskasse

AKOLNER der bAV-und

Tamsnsiessat Rijrup-Spezialist
Auch die Kélner Pensionskasse feiert mit dem
15jahrigen Bestehen ein kleines Jubildum.
15 Jahre besteht nun schon die erfolgreiche
Zusammenarbeit mit dem Verband deutscher
Nierenzentren e.V. Auf dessen Empfehlung
fihren mittlerweile eine Vielzahl von Dialy-
sezentren ihre betriebliche Altersversorgung
uber die KéIner Pensionskasse durch.

i
olTl

° Die Allianz als
A“lanZ @ Markffiihrer in der
betrieblichen  Al-
tersvorsorge (bAV) erwirtschaftet durch ihre
breite Streuung und Mischung in ihrer Kapital-
anlage mit einem professionellen Risiko- und
Kapitalanlagemanagement sehr stabile Ertra-
ge und auf Dauer attraktive Renditen fir ihre
Kunden. Mit ihrem Know-How von tiber 100
Jahren erhalt die Allianz regelmaRig Bestno-
ten durch Rating-Agenturen. Hierbei ist bei
der jetzigen Situation an den Kapitalméarkten
fir viele Kunden Finanzstérke und Kapitalkraft
eine wichtige Entscheidungsgrundlage.

VAV Uber die Kooperation mit einem groRe-

ren unabhangigen Versicherungsmak-
ler, der VAV GmbH, kénnen Sie ab sofort bei
lhren privaten Sachversicherungen — z.B. Ge-
baude, Hausrat, Unfall, Kfz — auf Sonderkon-
zepte, unabhangige Marktvergleiche, Rabatte
und Ausarbeitungen zuriickgreifen. Einige Ih-
rer Kollegen haben die Vorteile fiir sich bereits
umgesetzt. lhre Zufriedenheit spiegelt sich in
den positiven Referenzschreiben wider.

JJ Seit 1919 bie-
NOLKSWOHL BUND ## et ger Volks-
- . wohl-Bund

als Versicherungsverein auf Gegenseitigkeit
(VVaG) garantierte und krisensichere Lebens-
und Rentenversicherungen an. Beim VVaG
gibt es — im Gegensatz zur Aktiengesellschaft
— keine Aktiondrsinteressen. Geringere Ko-
sten, hohere Uberschiisse und ein stérkeres
Wachstum sind Vorteile der Versicherungsver-
eine.

Im Bereich der betrieblichen Altersvorsorge
(bAV) bietet die Direktversicherung in Form der
klassischen Rentenversicherung mit Indexbe-
teiligung ein attraktives Produkt, was Sicher-
heit und Chance ideal miteinander verbindet:
d.h. vollstandige garantierte Beitragsriickge-
wahr mit einer garantierten Mindestrente und
jahrliche Uberschussbeteiligung als Vertrags-
guthaben oder Indexbeteiligung (an DAX oder
EUROSTOXX 50).

Gutachter und Spezialist

im Bereich der Kranken- und Berufsunfa-
higkeitsversicherung

Im Bereich der Kranken- und Berufsunfahig-
keitsversicherungen sind ganz besonders die
Bedingungen ausschlaggebend. Niemandem
niitzt eine gunstige Pramie, wenn im Lei-
stungsfall keine Absicherung im Bedingungs-
werk ,schwarz auf weiR* dokumentiert ist. Die
Folgen kdnnen existenzbedrohend sein.
Unser Kooperationspartner kann in seinen
Spezialbereichen auf jahrelanges Wissen zu-
rickgreifen. Die Bedingungen fast aller Tarife
am Markt sind ihm bekannt und konnen im
Detail analysiert werden.

Vielen unserer Kunden konnte unser Partner
durch seine Kenntnisse und seine Kontakte
bereits weiterhelfen.

Deutsche NephroNet AG

Die Deutsche NephroNet AG ist das Wirtschaftsunternehmen fiir die Mitgliedszentren des Verband Deutsche Nierenzentren (DN) e.V., dem Berufs-
verband der niedergelassenen Fachérzte fiir Nieren- und Hochdruckkrankheiten in Deutschland. Mit dem Kerngeschaft Einkauf werden bundesweit
420 Nephrologische Praxen mit Dialysezentren betreut.

So sieht Jochen Hébich, Vorstand der NephroNet AG, die Zusammenarbeit (einige Auszlige):
Vor 15 Jahren konzipierten die Deutsche NephroNet AG und das Maklerbtiro helmut plagemann consulting eine Versicherungslosung, die speziell
auf die Bedlrfnisse der Kunden zugeschnitten und durch Gruppenldsungen wirtschaftlich attraktiv ist. Im Laufe der Jahre mussten die Versiche-
rungslésungen immer wieder angepasst werden. Dies funktionierte aufgrund der aufgebauten Branchen-Expertisen sowie des Engagements des
Maklerbiiros immer sehr gut. Auch in Bezug auf Schadenregulierungen bekamen wir von Seiten der Kunden immer

wieder ein positives Feedback. ,,, seit 2016 hat Helmut Plagemann seine hpc fiir die Zukunft geriistet, indem er mit < «: DEUTSCHE

Herrn Niederle-Renken die rpc-Vorsorgekonzepte GmbH & Co KG griindete.... Nun arbeiten wir seit einigen Monaten
auch intensiv mit Herrn Niederle-Renken zusammen und kdnnen sagen, dass wir voll hinter dem Konzept und dessen

Umsetzung stehen.
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1. Ist erweiterter Straf-RS (Privat/Beruf)/
Spezial-Straf-RS (gewerblich) notwenig?
Der normale Rechtsschutzvertrag (RS) bietet
eine umfangreiche Deckung fiir strafrechtliche
Probleme, die aus dem Vorwurf eines Verge-
hens oder einer Ordnungswidrigkeit resultieren
(hierunter
fallt z. B. der
Vorwurf  der
fahrlassigen
Korperverlet-
zung durch
einen  von
lhnen  verur-
sachten Ver-
kehrsunfall).
Ausdriicklich nicht versichert sind Straftaten,
die nur vorsatzlich begangen werden kénnen
(z. B. Steuerhinterziehung). Bedenken Sie da-
bei bitte, dass der reine Tatverdacht ausreicht,
um ein Ermittlungsverfahren zu beginnen und
Sie ggf. in Untersuchungshaft zu bringen. Mit
einem erweiterten Straf-RS bzw. einem Spezi-
al-Straf-RS werden lhre Verteidigungskosten
(inkl. angemessener Honorarvereinbarungen
mit lhrem Strafverteidiger) auch beim Vorwurf
von Vorsatzdelikten tibernommen.
Empfehlung: Schlielen Sie den Spezial-Straf-

Geschéftsfiihrer
Direktkontakt:

Helmut Plagemann

Geschéftsfiihrer
Direktkontakt:

Telefon: 0171 - 45 07 504
E-Mail: renken@rpc-vorsorgekonzepte.de

Telefon: 0177 - 24 45 187
E-Mail: plagemann@rpc-vorsorgekonzepte.de

rpc-Versicherungs-Lexikon

2. Welche Konsequenzen

hat eine etwaige Unterversicherung?
Beispiel: Sie haben eine Versicherungssumme
von 2 Millionen € abgesichert. Im Schadensfall
stellt der Gutachter fest, dass Sie Werte von
4 Millionen € besitzen. Die Konsequenz: Sie
wirden nur an-
teilig den Scha-
den ersetzt be-
kommen - hier
also nur 50%.
Empfehlung:
Nutzen Sie
, anstelle  von
festen Versiche-
rungssummen
besser Hochstentschadigungssummen und
die Vereinbarung eines Unterversicherungs-
verzichtes.

3.Versicherungssumme - sind 5 Millionen €
(Privathaftpflicht) ausreichend?

Bei Sachschéden und Personenschaden mit
einer einmaligen Versicherungssumme sollte
die Absicherung unter heutigen Gesichtspunk-
ten normalerweise ausreichend sein.

Dieses ist aber nicht zwingend der Fall, wenn
die Entschadigung in Form einer laufenden
monatlichen Rentenzahlung festgesetzt wird
(Verdienstausfall, laufende Unterbringungsko-
sten usw.).

Beispiel.: Ein Fahrradfahrer stirzt auf Grund
meines Verschuldens und erleidet eine schwe-
re Kopfverletzung mit dauerhaften malgeb-
lichen Beeintrachtigungen. Dem Geschadigten
wird ein Verdienstausfall von 300.000 € sowie
jahrlich Schmerzensgeld in Form einer lebens-
langen Rente zugesprochen. Halten wir zu-
dem eine etwas hohere Inflationsrate im Laufe
der nachsten Jahrzehnte fiir méglich (Anpas-
sungen der Entschadigungsleistungen), so
ware die Versicherungssumme schon in ein
paar Jahren aufgebraucht.

Konsequenz: Der Schadiger muss aus eige-
ner Tasche die Rente an den Geschadigten
zahlen, und die Haftung geht auf die Erben
uber!

Empfehlung: Wéhlen Sie lieber hohere Ver-
sicherungssummen und Uberprifen Sie diese
regelmanig.

Hartmut Niederle-Renken

VORSORGE [{ KONZEPTE
GmbH & Co. KG

Internet: www.rpc-vorsorgekonzepte.de
E-Mail: info@rpc-vorsorgekonzepte.de

Postanschrift 1:

rpc-Vorsorgekonzepte GmbH & Co. KG
Hartmut Niederle-Renken

Schloss Burgdorf

Burgstrale 13

38272 Burgdorf

Telefon: 05347 - 94 968 - 69

Fax: 05347 - 94 968 - 68

Postanschrift 2:

rpc-Vorsorgekonzepte GmbH & Co. KG
Helmut Plagemann

Wallacherstrae 92

47495 Rheinberg

Telefon: 02802 - 94 77 833

Fax: 02802 - 94 78 263
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